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COSTO DE VENTAS E INVENTARIOS

Introduccién

El Articulo 29, fraccion II de la Ley del Impuesto Sobre la Renta (LIRS), menciona que, a partir del ejercicio
de 2005, los contribuyentes podréan efectuar la deduccién del costo de lo vendido en lugar de la deducciéon
de compras.

Este trascendental cambio ha generado gran polémica respecto a la incorporacion a la Ley del Impuesto
Sobre la Renta de diversos conceptos retomados de la normatividad en materia contable; sin embargo, de
un breve analisis nos daremos cuenta que el costo fiscal no sera igual al costo de ventas contable. No
obstante, es necesario el andlisis de las disposiciones contables para llegar a lo que nuestros legisladores
pretendieron incorporar, y de ahi conciliar el efecto fiscal.

Por lo tanto, en este articulo vincularemos las disposiciones fiscales en las que se hace mencién a conceptos
contables, mismos que seran comentados; abordaremos los métodos de valuaciéon de inventarios, y sus
implicaciones fiscales; el sistema de inventarios perpetuos que la ley nos obliga a utilizar, asi como
conceptos del Boletin C-4 Inventarios y C-10, actualizacién del mismo.

Ejemplificaremos cémo se aplican algunos de los métodos mencionados, manejando comportamientos
distintos con respecto a la fluctuacién de los precios de las mercancias a la alza o a la baja, asi como
también los costos de adquisicion, produccién y venta, ya que incidira directamente en la deduccién fiscal.

Disposiciones fiscales
La Ley del Impuesto Sobre la Renta, en el Articulo 45-G, sefiala que para valuar los inventarios se autorizan
los siguientes métodos de valuacién de inventarios.

I. PEPS.

II. UEPS.

II. Costo Identificado.
III. Costo Promedio.
IV. Detallista.

Permanencia del método
Una vez elegido el método se usara minimo de cinco ejercicios.

Registro de diferencias en aplicacion de métodos
Si para efectos contables se lleva a cabo otro método, deberan tener un registro de la diferencia entre el
contable y el fiscal, cantidad determinada sera acumulable o deducible.

Si es deduccién se disminuird proporcionalmente en los cinco ejercicios siguientes.



Se deberé llevar individualmente por cada tipo de mercancias.

No se permite la utilizacién del PEPS o UEPS monetario.

En el RISR se podran establecer facilidades para no identificar los porcentajes de
deduccién del costo respecto de las compras por cada tipo de mercancias de manera
UEPS individual.

PEPS

Lo deberén utilizar los contribuyentes que enajenen mercancias que se puedan
identificar por nimero de serie y su costo exceda de $ 50,000.00

Costo Identificado

Deberan valuar sus inventarios al precio de venta menos el margen de utilidad
bruta que tengan en el ejercicio de acuerdo al reglamento. Tendran obligacion
de llevar el sistema de control de inventarios a que se refiere la fraccién XVIII
del Articulo 86 de la LISR (Inventarios Perpetuos)

Método Detallista

Respecto de la obligacion de quienes opten por el método detallista, veamos las disposiciones a este
respecto: Llevar control de inventarios mediante el sistema de inventarios perpetuos (Articulo
86-XVIII, primer parrafo de la LISR) Llevar un control de inventarios de mercancias, materias primas,
productos en proceso y productos terminados, segin se trate, conforme al sistema de inventarios
perpetuos; los contribuyentes podran incorporar variaciones al sistema sefialado en esta fraccién, siempre
que cumplan con los requisitos que se establezcan mediante reglas de caracter general. De los conceptos
contables aplicables a inventarios perpetuos tenemos lo siguiente:

El Método de Inventarios Perpetuos

Este sistema es el mas completo por cuanto se refiere al control de las operaciones practicadas con
mercancias, y presenta como ventaja fundamental sobre el sistema analitico que, en virtud de registrarse en
cada venta que se realiza el costo a que fueron adquiridas las mercancias entregadas en venta y la
correlativa disminucién de las existentes en la empresa, es posible conocer en todo momento:

* El importe por la importacién de las mercancias existentes en el almacén.
* El costo de la mercancia vendida.

* El importe de ingresos netos por ventas.

* La utilidad o pérdida bruta.

Las cuentas que integran al Método de Inventarios Perpetuos son tinicamente tres:
e Almacén,
e Costo de ventasy



e Ventas. (Cuadros 1V, V, VI).

Asientos que se corren o pueden correrse:

PERPETUO
Concepto Debe
Almacén o inventarios $100,000.00
IVA por acreditar $15,000.00

Proveedores "x"

Compra a crédito al proveedor "x" por la cantidad de $100,000.00, mds IVA.

2. Se realiza el pago de un 50 % de la compra a crédito al proveedor "x".

Concepto Debe
Proveedores "x" $57,500.00
Bancos

IVA acreditable $7,500.00
IVA por acreditar

Haber

$115,000.00

Haber

$57,500.00

$7,500.00

3. Se realiza una venta al cliente Juan Pérez por la cantidad de $ 200, 000.00, mas IVA de los
cuales, nos paga $50,000.00 més IVA mediante cheque y el resto lo queda a deber.

Concepto Debe
Bancos $57,500.00
Clientes $172,500.00
Ventas

IVA trasladado cobrado

IVA trasladado por cobrar

Costo de Venta 100000
Almacén o inventarios
* Registro de la venta a precio de costo

A diferencia del analitico que a continuacién describimos:

Método Analitico o Pormenorizado

Se basa en el andlisis de las operaciones efectuadas con mercancias. Por lo que la identificaciéon y
separacion de los conceptos afectados por las operaciones practicadas con mercancias, constituye la base
del sistema. Consiste en el establecimiento de una cuenta por cada concepto afectado por las operaciones
realizadas directamente con mercancias, para llevar a cabo el control de sus aumentos y disminuciones.

Es empleado por aquellas empresas que tengan un gran volumen de operaciones de compraventa, y que,
por las caracteristicas de los articulos, no se pueda determinar en cada operacién el importe del costo de
ventas. Es necesario hacer un conteo fisico para determinar las existencias de mercancias al finalizar el

periodo

De ahi que el sistema se integra con tantas cuentas como conceptos se afecten en la realizacion de estas

operaciones:
e Inventarios.
e Compras.
e Gastos sobre compras.
e Devoluciones sobre compras.

Haber

$200,000.00
$75,000.00
$22,500.00

100000



e Rebajas sobre compras.

e Bonificaciones sobre compras.
e Descuentos sobre compras.

e Ventas.

e Devoluciones sobre ventas.

e Rebajas sobre ventas.

e Bonificaciones sobre ventas.

e Descuentos sobre ventas.

ANALITICO
Compras $100,000.00
IVA por acreditar $15,000.00
Proveedores "x" $115,000.00

Compra a crédito al proveedor "x" por la cantidad de $100,000.00, mds IVA.

2. Se realiza el pago de un 50 % de la compra a crédito al proveedor "x".

Concepto Debe Haber
Proveedores "x" $57,500.00

Bancos $57,500.00
IVA acreditable $7,500.00

IVA por acreditar $7,500.00

3. Se realiza una venta al cliente Juan Pérez por la cantidad de $ 200, 000.00, mas IVA de los
cuales, nos paga $50,000.00 mas IVA mediante cheque y el resto lo queda a deber.

Bancos $57,500.00

Clientes $172,500.00

Ventas $200,000.00
IVA trasladado cobrado $75,000.00
IVA trasladado por cobrar $22,500.00
en el sistema analitico cuando salga la mercancia iria asi

Costo de Venta 100000

Inventario Final 0

Inventario Inicial $0.00
Compras $100,000.00

Como pudimos ver en el Articulo 45-G, es evidente la falta de precision de algunos conceptos para la
determinacion del costo de lo vendido, con respecto a la aplicaciéon de los métodos de valuacién, por tal
motivo, aplicaremos la “Técnica Contable” para poder dar cumplimiento a las disposiciones contenidas en
dicha seccion.

Algunos extractos principales del Boletin C-4 mencionados en la Seccion del Costo de lo Vendido
Las reglas de este boletin se aplican inicamente a empresas industriales y comerciales.

Concepto

El rubro de inventarios lo constituyen los bienes de una empresa destinados a la venta o produccién para
su posterior venta, tales como materia prima, produccién en proceso, articulos terminados y otros
materiales que se utilicen en el empaque, envase de mercancia o las refacciones para mantenimiento que se
consumen en el ciclo normal de operaciones.



Reglas de valuacién

Costo. Las reglas de valuacion para inventarios son el costo de adquisicién o produccién en que se incurre
al comprar o fabricar un articulo, lo que significa la suma de las erogaciones aplicables a la compra y los
cargos en los que directa o indirectamente se incurren para dar a un articulo su condicién de uso o venta.

Materia prima. Se refiere a los costos de adquisicion de los articulos, mas los gastos adicionales incurridos
al colocarlos en el sitio para ser usados en el proceso de fabricacion.

Materiales. Articulos como refacciones para mantenimiento, empaques o envases de mercancia.

Mercancias en transito. Los articulos que se compren libre a bordo proveedor, los gastos de compra y
traslado son acumulables a estos costos.

Anticipos a proveedores. Por las caracteristicas de ciertos productos, los proveedores exigen a sus clientes
anticipos a cuenta de sus pedidos. Las empresas que tengan que efectuar desembolsos por este motivo
deben registrarlo dentro del capitulo general de inventarios.

Costo de produccion. Representa el importe de los distintos elementos del costo, que se originan para dejar
un articulo disponible para su venta o para ser usado en un posterior proceso de producciéon

Circunstancias especiales que no deben afectar el costo de produccion, sino llevarse directamente
a resultados:

e Capacidad de produccion no utilizada.

e Castigos de inventarios.

e Desperdicios anormales de materia prima.

Produccién en proceso. Por la naturaleza continua del proceso de fabricaciéon y la necesidad de preparar
informacion en ciertas fechas, contablemente debe efectuarse un corte de operaciones y, por tanto, los
articulos que atin no estén terminados se valuardn en proporcién a los diferentes gastos de avances que
tengan en cada uno de los elementos que forman su costo.

Articulos terminados. Son los que se destinardn, preferentemente, a la venta dentro del curso normal de
las operaciones y el importe registrado equivaldra al costo de produccion, tratdindose de industrias, y al de
adquisicion si se trata de comercios. La valuaciéon de las operaciones de inventarios puede hacerse
mediante:

a. Costeo absorbente. Se integra con todas aquellas erogaciones directas y los gastos indirectos que se
considere fueron incurridos en el proceso productivo.

Es aquel conocido como el tradicional, en el que se incluyen todos los costos incurridos en un
ejercicio relativo a la actividad productiva o de distribuciéon

’

Costos historicos:

Estimados
Sistema de Costeo Absorbente <

Costos predeterminados: ,
P Estandar




b. Costeo directo. Deben tomarse en cuenta los siguientes elementos:

Una técnica de costar que reconoce solamente los costos o gastos variables, para la integracion del
costo de produccién y de distribucion. Su determinaciéon puede ser en el sistema de costos por
proceso productivo, asi como puede ser calculado sobre bases o historicas y predeterminadas

e La materia prima consumida.
¢ Lamano de obra directa (que varia con relaciéon a los volimenes producidos).
e Gastos de fabricacién en relacién a los volimenes productivos.

’

Costos historicos:

Costeo Directo
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Costos predeterminados:

1. Costos histéricos. El registro de las cuentas de inventarios, por medio de los costos histéricos, consiste
en acumular los elementos del costo incurridos para la adquisicién o produccién de articulos.

Los primeros son aquellos que se registran a medida que estos se originan, su calculo es después
de que se han realizado, en otras palabras aquellos costos realmente incurridos para llevar a cabo
la produccién

2. Costos predeterminados. son aquellos que se calculan antes que se realice la produccion, no es necesario
esperar a conocer los costos reales o incurridos para elaborar los estados financieros. De acuerdo a la forma
en que se determinen pueden ser:

e Costos estimados. son aquellos que su predeterminacién se debe a bases empiricas como son:
experiencias en ejercicios anteriores, estadisticas de la empresa, son los costos que “pueden ser”

e Costos estdndar. estos para su determinacién requieren de estudios técnicos y cientificos; puesto es
el costo que “debe ser”

Reglas de presentacion

Se deben en tomar en cuenta para este boletin los siguientes principios:
a. Revelacion suficiente.

b. Importancia relativa.

c. Consistencia.

Costo de lo Vendido para efectos fiscales

Sistema de Costeo Absorbente

Articulo 45-A. El costo de las mercancias que se enajenen, asi como el de las que integren el inventario final
del ejercicio, se determinara conforme al Sistema de Costeo Absorbente sobre la base de costos histéricos o
predeterminados.



> Se integra con todas aquellas erogaciones directas y los gastos indirectos que se considere fueron
incurridos en el proceso productivo fijo y variable.

Sistema de Costeo Directo:

En caso de que el costo se determine aplicando el sistema de costeo directo, con base en costos histéricos, se

deberan considerar para determinarlo:

e Materia prima consumida (Boletin C-4),

e Mano deobray

e Gastos de fabricaciéon que varien con relacion a los volimenes producidos

Se integra con los siguientes elementos materia prima consumida, mano de obra y los gastos de fabricacién
que varien en relacion a los volimenes de produccién

|cONCEPTO COSTEO ABSORBENTE COSTEO DIRECTO
MATERIA PRIMA 3,000 3,000
MANO DE OBRA 250) 250
DEPRECIACION 500

SUELDO ADMINISTRATIVOS 100

RENTA 50)

ELECTRICIDAD 10| 10|
MANTENIMIENTO DE MAQUINAS 30) 30|
COSTO TOTAL DE PRODUCCION 3,940 3,290
ICONCEPTO COSTEO ABSORBENTE COSTEO DIRECTO
CTO TOTAL DE PRODUCCION 3,940 3,290
ENTRE: UNIDADES PROD 100 100
[GUAL: COSTO POR UNIDAD 39.40 32.90
PRODUCIDA

POR: INVENTARIO FINAL 20| 20|
[GUAL: VALOR DE INV FINAL 788 658
MENOS: CTO TOTAL DE PRODUCION 3,940 3,290
IGUAL: COSTO DE VENTAS 3,152 2,632
CONCEPTO COSTEO ABSORBENTE COSTEO DIRECTO
INGRESOS ACUMULABLES 10,000 10,000
MENOS: COSTO DE VENTAS 3,152 2,632
MENOS: DEPRECIACION 500
MENOS: SUELDO ADMINISTRATIVO 100
MENOS: RENTA 50|
IGUAL: UTILIDAD FISCAL 6,848 6,718
POR:TASA DE ISR 30% 30%
IGUAL: ISR A CARGO 2,054 2,015




Métodos de Valuacion
Considerando que uno de los renglones de mayor importancia en el activo de una industria o comercio
corresponde al Almacén de Materiales, es importante saber la forma de valuacién al respecto.

Las técnicas principales son las siguientes:
e Primeras Entradas, Primeras Salidas (PEPS).
e Ultimas Entradas, Primeras Salidas (UEPS).
e Costo Promedio.
e Costo Identificado.
e Detallistas.

PEPS

Este método consiste en valorizar las salidas, a los precios de las Primeras Entradas, que son los mas altos,
hasta agotar los importes correspondientes a esas entradas, continuando con los precios més antiguos,
siguiendo para valuar las salidas, y asi sucesivamente; el movimiento sélo se refiere a valores, es decir, que
para las salidas fisicamente se dispondra de los materiales, los que estén mas a disposicién, o que por
naturaleza propia de las mercancias tengan que ocuparse. Se emplearia la técnica PEPS (Primeras Entradas,
Primeras Salidas), en el caso de Depresién, cuando hay constante baja en los precios.

En tales condiciones, el costo estard absorbiendo materiales a precios mas altos de los que rigen en la
actualidad, y las existencias automaticamente quedaran valuadas a los precios més recientes, que son los
mas bajos. El objetivo final de esta técnica es que las utilidades sean més conservadoras (Cuadros Iy IV).

Considera que las primeras unidades adquiridas, son las primeras unidades en ser ser vendidas.

* Una vez que se agota la partida de mds antiguo ingreso, se utiliza la inmediata siguiente de menor
antigtiedad, con su correspondiente costo de adquisicion.

» Las existencias en el inventario corresponden a las compras maés recientes.

El inventario tiende a quedar valorado al costo de adquisicion mads reciente.

VENTAJAS

Es un método objetivo (genera una corriente de costos ordenada cronolégicamente), por lo que manifiesta
el saldo del inventario con més apego a los costos de adquisicion actuales que otros métodos. Funciona
mejor cuando la rotacion de mercancias es acelerada.

DESVENTAJAS
Cuando los costos de adquisicién van en aumento (inflacién), su efecto en el célculo contable es reducir el
costo de la mercancia vendida, inflar las utilidades y el saldo final del inventario.

DETERMINACION DEL COSTO DE VENTAS EJERCICIO DE 2004(sistema de inventarios perpetuos)
EN BASE A LA SIGUIENTE TABLA.

Inventario Inicial $4,000.00
Mas: Compras netas 8,200.00
Menos: Inventario Final 7,000.00
Igual: Costo de Ventas 5,200.00



Cuadrol

Caso “A"
Concepto Entradas Salidas Unidades Debe Haber Salda FEPS
Unidades Costo Unidades Costo existencias
anitario anitazio
750 5,500 750 2,625,000 2,625,000 3.500
1.000 4,000 1750 4,000,000 6,625,000 2,000
750 3,500 1000 2,625,000 4,000,000
00 2,000 Qo0 400,000 3.600,000
500 4,500 1200 2,250,000 5,850,000 45,000
[1du] 5.000 2.000 3.000,000 B.850.000 3.000
500 4,000 L5500 2,000,000 6.550,000
750 750
400 4,000 1,600,000 5.250,000
350 2,300 1,575,000 3.675.000
200 6,000 Q50 1,200,000 4,575,000 5.500
500 450
150 4,500 675,000 4,200,000
350 5.000 1,750,000 2.450.000
13.075.000 10.625.000

UEPS

Ultimas Entradas, Primeras Salidas. Esta técnica consiste en valuar las salidas del almacén, utilizando los
precios de las dltimas entradas, hasta agotar las existencias cuya entrada es més reciente. S6lo se refiere al

registro, no al movimiento fisico de las mercancias.

De acuerdo con lo anterior, las existencias quedan valuadas a los precios mas antiguos.

Conservadoramente se recomienda esta técnica cuando los precios van hacia la alza, en el Ciclo de
Prosperidad, Inflacién. Los materiales en esté técnica se valorizaran exactamente a la inversa de PEPS; sin
embargo, se estd respetando el “Pensamiento Conservador”, en ambos casos, precisamente por el momento

en que atraviesa con respecto al Ciclo (Cuadro Iy V).

* Una vez que se termina la partida de mas reciente ingreso, se utiliza la siguiente partida mas

reciente, con su correspondiente costo de adquisicién.

* Elinventario tiende a quedar valorado al costo de adquisiciéon mas antiguo.

* Considera que las tltimas unidades adquiridas, son las primeras que deben ser vendidas.

* Elinventario se compone del inventario inicial mas las primeras compras del periodo.

VENTAJAS




Relaciona de mejor manera los costos vigentes con las ventas en curso. Es recomendable cuando hay baja
rotacion de inventario, o cuando los cambios en los costos de adquisicién tienen rapidos cambios (inflacién
considerable) en los costos de ventas.

DESVENTAJAS
Puede generar un saldo de activo alejado de los costos actuales.

DETERMINACION DEL COSTO DE VENTAS EJERCICIO DE 2004(sistema de inventarios perpetuos)
EN BASE A LA SIGUIENTE TABLA.

Inventario Inicial $ 4,000.00
Mas: Compras netas 8,200.00
Menos:Inventario Final 5,500.00
Igual: Costo de Ventas 6,700.00
CuadroII
Caso “A”
1 Concepto Entradas Salidas Unidades Debe Haber Saldo FEFS ]
Unidades Costo Unidades Costo existenciaz
unitario unitario
750 3.500 750 2,625,000 2625000 3,500
1.000 4.000 1,760 4,000,000 6.625,000 4,000
750 4,000 1,000 3.000,000 3.625,000
100 4,000 200 400,000 3.225.000
500 2,500 1,200 2,250,000 5.475,000 4,500
a0 5.000 2.000 3,000,000 8,475,000 5,000
500 5.000 1.500 2.500,000 5.975,000
750 5,000 750 500,000 5,475,000
4,500 2,250,000 3,225,000
4,000 600,000 2,625,000
200 6,000 as0 1,200,000 3.B25.000 6,000
500 6,000 250 1.200.000 2625000
3,500 1.050.,000 LE75.000
13,075,000 11,500,000

Costo Promedio

Consiste en dividir el valor final entre la suma de unidades habidas, con lo que se obtiene un costo unitario
promedio; o también se puede determinar sumando a la existencia anterior, en unidades, las entradas
menos las salidas, y el resultado entre la suma de los valores correspondientes.

Esta técnica es recomendable cuando hay constantes variaciones en los precios, independientemente de
que haya inflacién o deflacion (Cuadro Il 'y VI).
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Caso A"

Cuadro III. Costo promedio

Concepto Entradas Salidas Unidades Debe Haber Salda Promedio
Unidades Costo Unidades Costo existencias
anitario anitario
C 750 3,500 750 2,625,000 2,625,000 3,500.00
C 1.000 4.000 1,750 4,000,000 8,523,000 3,785.71
w 750 3,785.71 1.000 21,539.285.71| 3,755, 714.29 3,FB5.71
W 100 3,785.71 90a 375.571.43| 3.407.141.86 3,763.71
C 500 4,500 1,400 2,250,000 5.657,142.86 4,040.52
C 600 5.000 2.000 3,000,000 B.6537,142.86 4 37857
w 500 4,528.57 1,500 2,164.285.71| 6,492 B57.14 4 32B.57
w 750 4,328.57 750 3,246,428.57 | 322642657 4,328.57
C 200 &, 000 as0 1,200,000 4,446,426.57 4,660.45
w 500 4650.45 450 2,5340.225.56 | 2,106,203.01 4680.45
13.075.000 | 10,%66.796.59

Costo Identificado
Por las caracteristicas de ciertos articulos, en algunas empresas es factible que se identifiquen
especificamente con su costo de adquisicion o produccion y a ese costo estaran valuados.

Para estos efectos, el Articulo 45-G de la LISR obliga a emplear este método de valuacion a los
contribuyentes que enajenen mercancias que se puedan identificar por ntimero de serie y su costo exceda
de $ 50,000.00, tinicamente deberan emplear el Método de Costo Identificado.

Como se puede observar, la obligaciéon esta dada por el monto del bien y la identificacién por el ntiimero de
serie; no obstante, cualquier otro contribuyente puede emplear el Método de Costo Identificado.

Detallista

Con la aplicacién de este método el importe de inventarios es obtenido valuando las existencias a precios
de venta, deduciéndoles los factores de margen de utilidad bruta, asi obtenemos el costo por grupo de
articulos producidos. Se controlan valores de costo y de venta. Las empresas dedicadas a la venta al
menudeo como tiendas departamentales de autoservicio, son las que generalmente usan este método, por
la facilidad que existe para determinar su costo de ventas y sus saldos de inventario. Para la operacién de
este método es necesario cuidar los siguientes aspectos:

a) Control y revision de los méargenes de utilidad bruta, considerando tanto las nuevas

compras como los ajustes al precio de venta.

b) Agrupacién de articulos homogéneos.

c) Control de los trabajadores de articulos entre departamentos o grupos.

d) Inventarios fisicos periddicos para verificar el saldo tedrico de las cuentas y, en su caso, hacer los ajustes
que procedan.
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Productos Precio de Factor de WValor de Num. de Costo
por grupos venta margen de costo unidades Total
homogéneos utilidad bruta
A 100.00 11540 B6.65 72 6,235.50
B 72.00 1.4030 5.3 100 3,131.00
C 54.00 1.30682 W} &0 4,461.60
D 40.00 L1115 3599 10 33990
E 135.00 13232 1134 20 22680
SUMAS 16,415.10

Reposicion

Consiste en determinar cudnto cuesta reponer determinado articulo al momento de su venta en el mercado.
En época de prosperidad, cuando los precios estan a la alza, es recomendable esta técnica.

El registro contable de algunos de estos métodos seran analizados con el siguiente caso practico, en el que
se aplica el sistema de inventarios perpetuos, ya analizado en puntos anteriores:

Registro Contable
Caso “A”
Cuadro IV
Almacén Ventas Costo de ventas
1) 2,62500000 | 262500000 3 315000000 34) 3 2,625,000.00
2} 4,000,000.00 40000000 & 450,000.00 44) 4 400,000.00
5y 2,250,000.00 2 000,000.00 ] 240000000 6A) ) 2,000,000 00
8 3,000,000.00 1,600,000.00 7 192000000 TA) 7)  1,600,000.00
0 120000000 | 15500000 9 2100,00000 94) 9 1,575,000.00
e £10,00000 1) 1,750,000.00
ora.000 3 - 12)  630,000.00
13,075,000.00  10,625,000.00
. : 10,360,000.00 10,625,000.00
2,450,000.00
Clientes Proveedores
3A) 3,130,000.00 - - 2,625,000.001)
4A) 480,000.00 - 4,000,000.002)
DA} 2,400,000.00 - 2,250,000.005)
7A) 1,920,000.00 - 3,000,000.008)
9A) 2,100,000.00 - 1,200,000.00
§10,000.00 - -
10,550,000.00 - - 13,075,000.00
Cargos  34,560,000.00
Abonos  34,560,000.00
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Venta es igual al 20% mas del Costo de Ventas

Caso “A" UEPS
Cuadro V
Almac én Ventas Costos de ventas
1) 2,625,000.00 3,000,000.00 3) 360000000  34) 3) 3,000,000.00
2)  4,000,000.00 400,000.00 4) 480,000.00 44) 4y 400,000.00
3)  2,000,000.00| 250000000 &) 3,000,000.00  &A) &) 2,500,000.00
8 300000000 50000000 ) 600,00000  7A) 7)  500,000.00
a) 1,200, 00000 200000000  10) 2.400,000.00 104} 10) 2,000,000.00
60000000  11) 720,000.00 114) 11) 600,000.00
120000000  13) 1,440000000 134) 13 1,200,000.00
1030,000.00  14) 126000000 144) 14) 1,050,000.00
12,825,000.00  11,250,000.00 13,500,000.00
1,573,000.00 11,250,000.00
Clientes Proveedores

3A)  3,600,000.00 2,625,00000 1)
44 430,000.00 4,000,00000  2)
aA)  3,000,000.00 2,000,00000 3)
TA) 600,000.00 3,000,00000 8
104)  2400,000.00 1,200,00000 9)

720,000.00 -

1,440,000.00 -

1.260,000.00 -

13,500,000.00 12,5625,000.00

Cargos 37,375,000.00
Abonos 37,575,000.00



Venta es igual al 20% mas del Costo de Ventas

i L
Caso "A
Al acén

1) I.6I5.000.00 2 E39.255.71
2) 4.000,000.00 378571.43
3§ 1,250,000.00 21642535.71
8y 3,000.000.00 3,1446.425.57
10 120000000 2340225 56
13,075, 00000 10008.759.50

1,106,205.01

Clientes

Cuadro VI
Costo Promedio

Venfas

- 13,162556.39

Costode Ventas

A 3} 2,889,28571
44 4 378.57143
6) 2,16423571

TA 7y 3.M46 £8B57
Ba B} 2,M0,22556
10,968,769

Proveedores

3A) 340714286 - 2,23,00.00 1
44y 45428571 - 4,000,000.00 2
GA) 239714286 . 2,250,000.00 5)
TAY 389371429 - 3,000,000.00 3
84y 2580827053 - 1,200.000.00 10

104) - - -
1316235639 - 13,073,000.00
Cargos 37,206,353 38
Abonos 3790095338
Venta es igual al 20% mas del Costo de Ventas
Comparativo Caso “A"
Costo Promedio PEPS UEPS
Costo de Ventas Costo de Ventas Costo de Ventas
2,839,285.71 2,625,000.00 3,000,000.00
375,57143 400,000.00 400,000.00
216428571 2,000,000.00 2.500,000.00
3,246,428.57 1,600,000.00 30000000
2,340,225 56 1,575,000.00 2,000,000.00
- 1,730,000.00 600,000.00
673,000.00 1,200,000.00
1,050,000.00
10,968,796 99 - 10,625,000.00 - 11,750,000.00 -
Compras Costo Valor del Inventario

Promedio 13,075,000 10,968,797 2,106,203

PEPS 13,075,000 10,625,000 2,450,000

UEPS 13,075,000 11,250,000 1,575,000

-
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